



















Aprenda a como ganar sus propios
contratos de limpieza.
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Noticia de Copyright
Copyright © by Carlos Garcia. All Rights Reserved.
No part of this information may be reproduced by any
means, without the express written consent of the author and publisher,
Carlos Garcia. Violations of this copyright will be enforced.
Disclaimer
This information is distributed with the understanding that the author and
publisher is not engaged in rendering legal, accounting, or other
professional advice. If legal advice or other expert assistance is required,
the services of a competent professional should be sought. Also note that
this information in no way guarantees any specific amount of money to be
made and the author, Carlos Garcia cannot be held responsible for any
actions that you may take. The square foot prices, and the information that I share with you in this ebook are the result of my years of experience in the office cleaning business.
They represent my best knowledge of workable methods. There is no way to guarantee that the information will apply to your particular type of application. However, the information that follows does have a proven track record and is supplied to provide you with guidance. It is the user's sole responsibility to determine the applicability of the material to his or her use, and the author and publisher assume no responsibility for situations which may arise from the user's application of this material to his or her own cleaning service.
business.
Introduction
Hola como estan?
Me da mucho gusto que hayan comprado este ebook, ya que aqui les puedo ayudar a como pueden empezar su propio negocio de limpieza y a como pueden agarrar sus propios contratos.
La meta que yo busco con toda esta informacion es el que ud
aprenda a como obtener un contrato para limpiear una oficina, ya que si aprende y agarra una oficina para limpiarla, entonces solo va a repetir el proceso otra vez para agarrar otra oficina, y asi una y otra vez.
Este ebook le ayudara mucho a ud que quiere empezar su
propio negocio y le va a dar una idea de como es todo esto de la limpieza, y si ud ya ha limpado antes, entonces va a aprender algunos metodos que las demas compañias usan para obtener sus contratos.
El principal proposito de esta guia es el que ud aprenda a:
Aprenda a como empezar su negocio con poco dinero.
Aprenda los metodos que se utilizan para comercializar un negocio de limpieza.
Aprenda a como cobrar un trabajo basado en pies cuadrados o por hora.
Aprenda a como obtener contratos de oficinas para limpiarlas.
El negocio de la limpieza de edificios es uno de los mas grandes
y mejores negocios de los que la gente puede hacer, ya que
puedes ganar bastante bien por unas cuantas horas de trabajo.
Literalmente una persona que tiene un negocio de limpieza y agarra sus propios contratos puede hacer miles de dolares al mes trabajando medio tiempo. El dueño del negocio puede cobrar desde $30.00 dolares la hora a $60.00 dolares la hora.
En ningun otro trabajo de medio tiempo refiriendome a trabajar para una empresa o fabrica uno podria ganar lo que puede ganar
limpiando oficinas medio tiempo.
Haciendo esto puede ganar realmente de $30.00 a $60.00 dolares la hora y le voy a decir como lo haga!
Limpiar oficinas es un negocio absolutamente muy prometedor ya
que hay literalmente miles y miles de oficinas que hay que
limpiar, y miles mas por construirse. Solo tiene que mirar a su
alrededor, hay oficinas en todas partes y todas necesitan que las
limpien.
Cuando uno empieza un negocio, siempre van a salir personas que van a tratar de desanimarnos, nos van a decir cosas como:
Ese negocio esta muy saturado.
Ya hay muchas personas trabajando en eso.
Ese tipo de trabajo es mal pagado.
Es muy cansado y poco lo que se gana.
Bueno un sin fin de cosas que se pueden decir. Y aunque en este negocio si hay muchas personas trabajando en esto, no quiere decir que no hay trabajo.
En cualquier negocio va a ver competencia. Cuantas tiendas no hay que venden lo mismo? Cuantas gasolinerias no hay y todas venden gasolina y dulces y refrescos? Y asi un monton de tiendas compitiendo, y otro monton que se esta construyendo.
Si ud no empieza el negocio, alguien mas lo va a empezar.
Tenemos que darnos cuenta que no vamos a ser los primeros ni los ultimos en empezar un negocio de limpieza.
Si ud ya tomo la decision de empezar el negocio, la pregunta es. ¿Como le hago para agarrar clientes?
Sin clientes su negocio no va a crecer y ud lo va a dejar ya que no le esta redituando nada de ganancia.
La mayoria de personas que empieza su negocio no saben como hacerle, creen que porque limpian una oficina para alguien mas ya saben como hacer crecer su negocio. La verdad es que no saben ni siquiera como presentar su negocio con los managers de las oficinas. No saben que decirles, no saben como cobrar, no saben como hacer un ‘proposal’ o un ‘bid’ para pelear por un contrato con otros negocios, no saben organizarse y llevar un negocio organizado.
Lo que la mayoria de gente hace es hacer un papel que dice office cleaning con su numero de telefono y los ponen en las oficinas, con la esperanza de que les hablen. ¿Sinceramente ud piensa que asi es como le hacen las compañias?
Si uno quiere hacer crecer su negocio, entonces uno tiene que aprender a como presentar el negocio a los que van a ser sus clientes. En los negocios una de las cosas mas importantes es la presentacion.
La presentacion no solo del negocio sino de uno como dueño. El como se viste uno par ir y presentar el negocio, o cuando va uno a dar un precio, como se visten cuando van a limpiar una oficina, si los papeles que se le dan a los managers estan hechos profesionalmente o a mano, si el equipo esta sucio o esta limpio, si esta en buenas condiciones o en malas condiciones etc.
Para que no le pase como a la mayoria de personas que se lanzan a tener su negocio de limpieza y fracasan. Las personas que empiezan su negocio tienen que aprender a como hacerle para agarrar clientes, asi que tienen que buscar un metodo que sirva y que ya lo esten usando las compañias.
Si una compañia esta teniendo exito, entonces solamente es aprender ese metodo que utilizan y ponerlo en practica para que nuestro negocio tambien tenga exito.
Tiene que seguir una manera que ya esta comprobada y
que las demas compañias que tienen exito estan usando.
Cuando ud imita esta manera o esta estrategia entonces ud va a
obtener los mismos resultados que las demas compañias tienen.
Esto hasta es logico, ya que si ellos con ese metodo agarran los
contratos, entonces ud usando este metodo tambien va a obtener
los mismos resultados. Le voy a ser sincero, la mayoria de
personas no quieren esforzarce, ni ponerle el tiempo que el ser
dueño de negocio tiene uno que ponerle. La mayoria de las
personas quieren algo seguro algo que no tengan que batallar en
hacer, le voy a dar un ejemplo:
Alguien quiere empezar su negocio de limpieza pero no sabe como, entonces busca alguna compañia grande que le pueda dar los contratos, va y agarra una franquisia que le puede costar algunos miles de dolares y con los contratos que le den pues de ahi le quitan el pago que tiene que dar por mes, despues le quitan el 20% de lo que vale el contrato para la compañia mas otro 10% para la personas que le consiguio el contrato.
Esa persona busco lo facil, pero le sale caro ya que no necesita de buscar sus propios contratos, pero lo malo es que tiene que pagar bastante para que se los pasen, al ultimo biene ganando muy poco y tiene que agarrar bastantes contratos para que le pueda salir bien el negocio.
Al agarrar mas contratos tiene que contratar gente y pagarles, asi que tiene que agarrar mas contratos y mas gente, despues se puede volver muy fastidioso y ademas de tiempo completo ya que tiene que estar supervisando a las personas.
Es mucho mejor aprender uno mismo a como agarrar los contratos y ahorrarse todo ese dinero que se le tiene que pagar a la compañia porque le consigan los contratos.
Pero si uno quiere conseguirlos, entonces uno tiene que aprender
a como hacerlo, ademas tiene uno que ir y presentar sus
servicios, su negocio a las personas indicadas, para que asi uno
pueda competir con las compañias grandes. Tiene uno que hacer
el trabajo de ir a conseguir los contratos y esto es lo que la
mayoria de la gente no quiere hacer, y no quiere batallar y
prefieren pagar el precio que les pone el que les vende la
franquisia.
Ademas, cuando uno agarra franquisia, uno tiene que
usar el nombre de la compañia de ellos, y el logo de ellos, mas
bien todo de ellos, es mas ellos son los que ponen los precios y
te dicen; “ Aqui tengo esta oficina y pagan tanto” pero realmente
uno no sabe si la compañia se queda con mas dinero, ya que
ellos pueden decir que pagan 800.00 al mes y a lo mejor ellos le
dijieron que cobraban 1000.00 al mes, y se quedan con 200.00 y
a uno le pagan 800.00 y todabia de ahi le agarran el 30% del
contrato, para mi es como si le trabajara a ellos, y yo lo que
busco es que sea mi propio negocio, donde uno sea el dueño y
que uno ponga el precio, y usar el nombre que yo quiera, que sea
realmente 100% mio. Pero todo depende de la persona. Todo depende de que si uno le quiere entrar al juego o lo queremos ver desde la banca.
Empezando
Si uno quiere sobresalir en este negocio o en cualquier negocio
uno tiene que tomar accion. Todo lo que tenemos o no tenemos
es el resultado de las acciones que hemos tomado o no hemos
tomado en el pasado. Asi que tomar accion es como poner
nuestro carro el primera o en drive, podemos prender el carro y
estar ahi sentados todo el dia, pero nunca va a ir a ningun lado a
menos que le ponga el cambio y presione el acelerador.
Todos tenemos la opcion de tomar accion y meternos al juego,
pero la mayoria de las personas no lo hacen. ¿Por que?
Hay muchas razones:
Miedo al fracaso.
Miedo al exito.
Miedo al arriesgar tiempo y dinero.
y la lista puede seguir.
Algunas personas no toman accion debido a que estan
esperando que la situacion correcta se presente, o esperan el
mejor tiempo, la oportunidad adecuada, que se mejoren las
cosas, etc. O simplemente estan esperando a que alguien venga
y les den las cosas que ellos quieren en la mano, en lugar de ir y
hacerlas posibles por su propia cuenta. El exito nunca va a
ser entregado tan facilmente. El exito toma mucho trabajo y
dedicacion, esfuerzo y tiempo.
Asi como con el carro, ud puede esperar por el exito, pero nunca
lo va a alcanzar a menos que ud mismo se meta el cambio y
tome accion.
Todo esto se lo digo para que no piense que esto de agarrar las
oficinas es muy facil, el proceso es sencillo y cualquiera puede
aprenderlo y ejecutarlo, pero no cualquiera lo va hacer.
A mi y a mi esposa nos ha tomado tiempo y dedicacion y
sacrificio para llegar a donde estamos y si algun dia perdieramos
todo, lo que nosotros hariamos es lo mismo que hemos hecho
hasta ahora para poder tenerlo otra vez.
Esto es lo que les dije antes, que si uno imita a los demas que tienen exito, entonces nosotros tambien lo vamos a tener.
Todo lo que mi esposa y yo hemos aprendido durante estos
ultimos 5 años lo hemos puesto aqui en esta guia para que ud no
cometa los mismos errores que nosotros cometimos, ahorrandole
un valioso tiempo y ademas dinero, ya que le voy a decir
exactamente como le haga para agarrar los trabajos ud mismo.
Este tipo de negocio es uno de los mejores ya que no importa
que aunque estemos en tiempo de recesion las oficinas tienen
que seguir limpiandose mes tras mes, asi que puede ud estar
seguro que con este negocio tiene trabajo para un muy largo rato.
Visit: http://www.smashwords.com/books/view/18592 to purchase this book to continue reading. Show the author you appreciate their work!